
CRE
Crecer juntos es Crecer mejor 

Con estos consejos, esperamos que puedas mejorar tus prácticas
de compra y lograr un negocio más exitoso.

Gestionar un negocio puede ser un reto, pero al implementar las 
estrategias adecuadas, podrás potenciarlo y atender mejor las 

necesidades de tus clientes. Aquí te dejamos algunas 
recomendaciones clave para optimizar tus ventas y hacer crecer 

tu emprendimiento esta Navidad:

Tips para aumentar
tus ventas en Navidad:

Potencia tu negocio

Conoce a tu
audiencia:
Entiende los gustos y 
comportamientos de
compra de tus clientes
para ajustar tu inventario.

Planifica tus adquisiciones: 
Desarrolla un plan de compras 
basado en datos para evitar 
gastos impulsivos y ajustar tu 
stock.

Establece una programación 
efectiva: Coordina compras, 
decoración, organización del 
equipo y horarios de 
atención al cliente.

Anuncia tus novedades: 
Utiliza redes sociales para 
informar sobre ofertas y 
productos, interactuando 
con tus clientes.

Evalúa tus resultados: Analiza los 
resultados después de cada periodo 
para identificar errores y aciertos.

Revisa las fechas de 
vencimiento: Mantente atento 

a las caducidades para evitar 
pérdidas y coloca productos 
antiguos en lugares visibles.

Capacitación continua: Mantente 
actualizado sobre tendencias y 
técnicas de compra y venta para 
optimizar tu rendimiento.


